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Unser Wertekompass

Unsere Werte, unser Selbstverstindnis.

Integritiit & Fortbestand
Jede Empfehlung, jedes Wort, jeder Plan dient allein der langfristigen Stabilitdt und dem bleibenden

Ansehen lhres Hauses. Kurzfristige Effekthascherei hat hier keinen Platz.

Analytik & Rationalitiit

Wir arbeiten mit nlichterner Prazision: Zahlen, Fakten, Wirkung.

Emotionen lenken nicht, sie werden bewusst eingesetzt — immer im Dienste klarer, nachvollziehbarer
Ergebnisse.

Verantwortung & Vertrauen

Diskretion ist selbstverstandlich. Was wir besprechen, bleibt in diesen Raumen. lhre Belange werden
mit der gleichen Sorgfalt behandelt, die wir unserem eigenen Ruf angedeihen lassen.

Seriositit & Wachstum

Wir streben kein schnelles Wachstum um jeden Preis an, sondern solides, nachhaltiges
Vorankommen - gemessen in Dekaden, nicht nur in Quartalen.

Diese Grundwerte bilden das Fundament jeder Zusammenarbeit und garantieren, dass Ihr Name
auch in Zukunft fir Bestandigkeit und untadeligen Ruf steht.
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Der geistige Anspruch im Namen

Eastmont Denbridge steht fir die beiden Saulen, auf denen jede langfristig erfolgreiche
Unternehmung ruht: Sicheres Wachstum und verldssliche Orientierung.

Eastmont: Der Berg im Osten - Ein Symbol fir Stabilitdt, Hohe und unerschiitterliche Bestandigkeit.
Er erhebt sich langsam, aber unaufhaltsam tber die Zeiten und Witterungen hinweg.
Er bietet Schutz, Uberblick und die Gewissheit, dass das Erreichte nicht wieder verloren geht.

Denbridge: Die Briicke, die den sicheren Weg Uber das Tal schlagt. Sie verbindet Gegenwart und
Zukunft, Risiko und Chance, Tradition und Fortschritt.
Wer sie betritt, weils: Hier gibt es einen klaren, gepriften Pfad nach vorn.

Zusammen bilden Eastmont Denbridge das Versprechen, das wir jedem Mandanten geben:

Wir fUhren Sie auf einem sicheren, erprobten Weg zu nachhaltigem Wachstum -

ohne unnotige Risiken, ohne modische Ablenkungen, ohne leere Versprechungen.

In einer Welt, die von kurzfristigen Trends und lauten Stimmen beherrscht wird, bleibt Eastmont
Denbridge das, was es immer war:

Ein Fels. Eine Briicke. Ein verlasslicher Begleiter fur die, die nicht nur erfolgreich, sondern dauerhaft
bedeutend sein wollen.

Werte, die Gestalt annehmen

Die ikonographische Essenz unserer Identitiit, unserer Werte &
unseres Markennamens.
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Expansion - stall Finzelkunden

Neue Distributoren. Neue Grof3abnehmer. Dauerhafte Absatzkanale.

1

Marktzugang statt Stillstand
— Jugang su neuen Handelsstrukturen

Hochwertige Produkte allein schaffen keinen
Markterfolg. Erst leistungsfahige Distributoren &
GroBhandler ermdéglichen Marktdurchdringung,
Planbarkeit & Umsatzsteigerung.

3

Entlastung interner Ressourcen
— Fokus auf Ihr Kerngeschiift

Wahrend |hr Unternehmen Produktion, Qualitat und
Kundenbeziehungen weiterentwickelt, ibernehmen
wir die strukturierte Identifikation und professionelle
Ansprache geeigneter Handler & GrofRabnehmer.
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Neue Mirkte & Partner erschliefsen
— Systematisch. Planbar. Nachhaltig.

Neue Méarkte entstehen selten zufillig.

Sie entstehen durch geeignete Handelspartner mit
bestehenden Kunden, regionaler Marktkenntnis &
funktionierenden Vertriebsstrukturen.
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Langfristige Handelspartner
— Stetige Nachfrage statt Einzelgeschdft

Ein etablierter Handelspartner verkauft nicht einmal.
Er verkauft Ihr Produkt dauerhaft in grosen Mengen
in seinem Markt, erschliest neue Kunden und sorgt
fUr kontinuierliche Nachbestellungen.

Warum der strukturierte Aufbau neuer Handelspartner heute entscheidend ist

Viele Hersteller verflgen Uber hervorragende Produkte, moderne Produktionskapazitaten

und technisches Know-how. Was haufig fehlt, ist ein leistungsfahiges Handelsnetz, das diese

Starken dauerhaft in neue Markte Ubertragt. Empfehlungen, Fachmessen und bestehende Kontakte allein
reichen heute vielfach nicht mehr aus, um zusatzliche Absatzstrukturen systematisch aufzubauen.

MarkterschlieSung braucht System - statt Zufall

Professionelle MarkterschlieSung beginnt nicht mit Werbung.

Sie beginnt mit der Identifikation geeigneter Marktpartner, einer (iberzeugenden
Unternehmensdarstellung und einer reprasentativen Ansprache auf Geschaftsflihrerebene.
So entstehen belastbare Geschaftsbeziehungen statt zufélliger Einzelkontakte.

Wirtschaftlicher Mehrwert

Jeder zusatzliche Distributor erweitert |hr Handelsnetz, reduziert bestehende Kundenabhadngigkeiten
und erhoht die Stabilitat zuktnftiger Umsatze. Nachhaltiges Wachstum entsteht dort, wo leistungsfahige
Handelsstrukturen kontinuierlich neue Absatzmdglichkeiten schaffen.

Vertrauen entsteht vor dem ersten Gespriich

Noch bevor Verhandlungen beginnen, entsteht ein Eindruck Uber Professionalitat, Verlasslichkeit und
wirtschaftliche Relevanz. Deshalb verbinden wir hochwertige Unternehmensunterlagen mit einer

diskreten, seridsen und strukturierten Direktansprache.

Nicht Aufmerksamkeit schafft Vertrauen.
Professionelles Auftreten schafft Vertrauen.
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Unser Leistungsumfang

Leistungen mit Substanz — ausgerichtet auf Handelspartner & Wachstum.

Bestandteile unseres Mandats:

o MaBgeschneiderte Markt- & Partneranalyse

s Systematische, individuelle Analyse und Identifikation geeigneter Zielmarkte sowie
é“ wirtschaftlich passender Distributoren, Grohandler und Handelspartner mit
é%%}) realistischem Absatzpotenzial fir Ihr Sortiment.
o Wirtschaftliche Eignungspriifung potenzieller Geschiiftspartner
EASTMONT Jedes Zielunternehmen wird vor der Ansprache hinsichtlich Sortiment, Marktposition,
DENBRIDGE Vertriebsschwerpunkt und wirtschaftlicher Eignung bewertet, um ausschlief3lich
relevante Geschéaftspartner anzusprechen.
Strategische o Hochwertige Unternehmensdarstellung (Hochglanzausfiihrung)
Mark‘er“hheﬁung' Entwicklung hochwertiger Unternehmens- und Produktunterlagen, welche lhr
— Unternehmen serios reprasentieren und den wirtschaftlichen Nutzen einer
Newe rndelparne. Nese AbSEITHE Neues Wachstur Zusammenarbeit klar und Uberzeugend vermitteln.

o Personliche Ansprache geeigneter Handelspartner
Personliche Ansprache ausgewahlter Geschaftsfihrer per E-Mail sowie - bei besonders
relevanten Zielunternehmen - zusatzlich durch hochwertige postalische Direktansprache.
o Begleitung bis zur Vorbereitung von Geschiiftsbeziehungen
Ubergabe qualifizierter Handelspartner inklusive Ansprechpartner, Gesprachsverlauf,
Rickmeldungen und konkreter Grundlage fiir Vertrags- & Preisverhandlungen.

Unser Versprechen

Ob durch gezielte E-Mail-Ansprache oder hochwertige postalische Kontaktaufnahme: Unser Auftrag ist klar definiert.

Wir identifizieren geeignete Distributoren, GroRhandler, Handelspartner und GroBabnehmer, sprechen ausgewahlte Unternehmen
professionell an und schaffen die Grundlage fiir qualifizierte Erstgespréache.

Jede Marktansprache ist darauf ausgerichtet, lhren Betrieb als leistungsfahigen, verlasslichen und wirtschaftlich interessanten
Hersteller zu positionieren. Nicht durch Lautstarke, sondern durch Relevanz, Substanz und eine Darstellung, die Vertrauen in
Produktqualitat, Lieferfahigkeit und Zusammenarbeit schafft.

Fur jedes Mandat entwickeln wir eine strukturierte Marktbearbeitung: Klar definierte Zielméarkte, geeignete Unternehmensprofile,
prazise Erstansprachen sowie professionelle Prasentationsunterlagen, die Ihr Produktsortiment verstandlich und handelstauglich
darstellen.

Unser Ansatz verbindet Analyse, Positionierung, Recherche und Direktansprache zu einem geschlossenen Prozess mit einem klaren
wirtschaftlichen Ziel: Geeignete Unternehmen erreichen, ernsthafte Geschaftsfiihrergeprache und Verhandlungen initiieren und
zusatzliche Absatzméglichkeiten sowie GroRauftrage vorbereiten.

So entsteht keine kurzfristige Werbekampagne, sondern eine belastbare Strategie fir den systematischen Auf- und Ausbau lhrer
Handels- und Absatzstrukturen, die in kontinuierliche Geschaftsauftrége durch neue Distributoren und Handelspartner mtinden.

Zur Sicherung unserer Qualitatsstandards und der erforderlichen Sorgfalt in Analyse, Recherche und Ansprache nehmen wir monatlich
nur eine begrenzte Zahl neuer Mandate an.

Neue Absatzmoglichkeiten Vertrauen & Seriositit Steigerung der Auftragslage
Zugang zu bisher unerschlossenen Unternehmen, Eine klare, hochwertige Prasenz schafft sofortige Die gezielte Entscheideransprache erhoht Anzahl und
Regionen und Handelsstrukturen, durch eine Glaubwdirdigkeit und stérkt verlassliche Qualitat eingehender Projektanfragen langfristig.

hochwertige und einzigartige Direktansprache. Geschaftsbeziehungen und kiinftige Interaktionen. Profitieren Sie von einem erhéhten Auftragsvolumen.
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Der erste Eindruck entscheidet iiber den
Zugang sum Markt - und damit iiber
kiinftice Handelsnelze & Partner

Nicht das Produkt entscheidet zuerst. Sondern seine Wahrnehmung.

Viele Hersteller investieren erhebliche Ressourcen in Fachmessen, Werbung und bestehende Vertriebskanale -
dennoch entstehen neue Geschéftsbeziehungen mit Distributoren, GroShandlern und Handelspartnern haufig
nur unregelmaiig.

Die Ursache liegt oftmals weder im Produkt noch in der Produktionsleistung - sondern in der Qualitat der
Marktansprache und der Wahrnehmung des Unternehmens.

Geschéftsfuhrer im Handel erhalten taglich zahlreiche Anfragen.

Unklare Unternehmensdarstellungen, austauschbare Anschreiben und fehlender wirtschaftlicher Mehrwert
fUhren dazu, dass selbst leistungsfahige Hersteller haufig unberlcksichtigt bleiben.

Was nicht unmittelbar als serids, relevant und geschéftlich interessant wahrgenommen wird, verschwindet
innerhalb kirzester Zeit aus dem Entscheidungsprozess.

Hinzu kommt, dass geeignete Handelspartner hdufig nicht systematisch identifiziert, priorisiert und
angesprochen werden. Ohne eine strukturierte Vorgehensweise bleiben Marktpotenziale ungenutzt und neue
Absatzstrukturen entstehen nur zuféllig.

Genau hier setzen wir an.
Wir identifizieren geeignete Distributoren, GroBhdndler und Handelspartner, entwickeln professionelle
Unternehmensunterlagen und Gbernehmen die strukturierte Direktansprache auf Geschaftsfiihrerebene.

Unser Ziel ist nicht Aufmerksamkeit.
Unser Ziel sind qualifizierte Geschéaftsgesprache mit Unternehmen, aus denen langfristige
Handelsbeziehungen, neue Absatzstrukturen und nachhaltiges Wachstum entstehen.
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Warum Unlernehmen auf
Eastmont Denbridge vertrauen

Struktur schafft Vertrauen. Vertrauen schafft neue Handelsbeziehungen.

Erfolgreiche Hersteller benottigen keine lauten Werbekampagnen und keine beliebige Reichweite.
Sie benotigen den Zugang zu den richtigen Distributoren, Gro8handlern und Handelspartnern.
Darauf ist Eastmont Denbridge spezialisiert.

Unsere Arbeit basiert weder auf Massenansprache noch auf standardisierten Prozessen.

Jede Marktansprache wird individuell auf Ihr Unternehmen, Ihr Produktportfolio und Ihre Zielmarkte
abgestimmt.

Dabei folgen wir stets drei klaren Grundsatzen:

Seriositit vor Aufmerksamkeit

Unsere Kommunikation ist sachlich, reprasentativ und wirtschaftlich orientiert. Wir folgen den
Grundsatzen professioneller Geschaftskommunikation - nicht denen klassischer Werbung.
Relevanz vor Reichweite

Entscheidend ist nicht die Anzahl versendeter Anschreiben, sondern die Qualitdt der ausgewahlten
Handelspartner. Deshalb steht Prazision stets vor Quantitat.

Qualitit vor Aktionismus

Unser Ziel ist nicht der Versand von Anschreiben.

Unser Ziel sind qualifizierte Geschaftsgesprache mit Unternehmen, aus denen langfristige Handels-
beziehungen entstehen.

Eastmont Denbridge arbeitet diskret im Hintergrund als professionelle Erweiterung Ihrer Marktbearbeitung.
Ohne offentliche Werbekampagnen. Ohne Plattformabhangigkeit. Ohne unqualifizierte Aufmerksamkeit.

Eastmont Denbridge’s Anspruch ist klar:
Mehr qualifizierte Gesprache. Geeignetere Handelspartner. Nachhaltigere Absatzstrukturen.
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