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Unser Wertekompass

Unsere Werte, unser Selbstverstindnis.

Integritiit & Fortbestand
Jede Empfehlung, jedes Wort, jeder Plan dient allein der langfristigen Stabilitdt und dem bleibenden

Ansehen lhres Hauses. Kurzfristige Effekthascherei hat hier keinen Platz.

Analytik & Rationalitiit

Wir arbeiten mit nlichterner Prazision: Zahlen, Fakten, Wirkung.

Emotionen lenken nicht, sie werden bewusst eingesetzt — immer im Dienste klarer, nachvollziehbarer
Ergebnisse.

Verantwortung & Vertrauen

Diskretion ist selbstverstandlich. Was wir besprechen, bleibt in diesen Raumen. lhre Belange werden
mit der gleichen Sorgfalt behandelt, die wir unserem eigenen Ruf angedeihen lassen.

Seriositit & Wachstum

Wir streben kein schnelles Wachstum um jeden Preis an, sondern solides, nachhaltiges
Vorankommen - gemessen in Dekaden, nicht nur in Quartalen.

Diese Grundwerte bilden das Fundament jeder Zusammenarbeit und garantieren, dass Ihr Name
auch in Zukunft fir Bestandigkeit und untadeligen Ruf steht.



EASTMONT «@ DENBRIDGE

Der geistige Anspruch im Namen

Eastmont Denbridge steht fir die beiden Saulen, auf denen jede langfristig erfolgreiche
Unternehmung ruht: Sicheres Wachstum und verldssliche Orientierung.

Eastmont: Der Berg im Osten - Ein Symbol fir Stabilitdt, Hohe und unerschiitterliche Bestandigkeit.
Er erhebt sich langsam, aber unaufhaltsam tber die Zeiten und Witterungen hinweg.
Er bietet Schutz, Uberblick und die Gewissheit, dass das Erreichte nicht wieder verloren geht.

Denbridge: Die Briicke, die den sicheren Weg Uber das Tal schlagt. Sie verbindet Gegenwart und
Zukunft, Risiko und Chance, Tradition und Fortschritt.
Wer sie betritt, weils: Hier gibt es einen klaren, gepriften Pfad nach vorn.

Zusammen bilden Eastmont Denbridge das Versprechen, das wir jedem Mandanten geben:

Wir fUhren Sie auf einem sicheren, erprobten Weg zu nachhaltigem Wachstum -

ohne unnotige Risiken, ohne modische Ablenkungen, ohne leere Versprechungen.

In einer Welt, die von kurzfristigen Trends und lauten Stimmen beherrscht wird, bleibt Eastmont
Denbridge das, was es immer war:

Ein Fels. Eine Briicke. Ein verlasslicher Begleiter fur die, die nicht nur erfolgreich, sondern dauerhaft
bedeutend sein wollen.

Werte, die Gestalt annehmen

Die ikonographische Essenz unserer Identitiit, unserer Werte &
unseres Markennamens.
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Die strukturierte Geschdftsanbahnung

Vertrauen. Gespriche. Verhandlungen. Die wirtschaftliche Grundlage fiir Umsatz.

1

Marktrelevans statt Unsichtharkeit
- Prdiisensz bei kaufbereiten Entscheidern

Sie werden nicht dem Zufall Uberlassen, sondern
gezielt dort sichtbar, wo reale Budgets vergeben und
konkrete Projekte entschieden werden. Der erste Ein-
druck ist hierbei von héchstem Wert und unkauflich.

3

Entlastung des Vertriebs
- Mehrumsitze & Ressourcenschonung

Zeit wird in Beratung und Abschluss investiert,
nicht in permanente Eigenakquise.

Ihre Verkaufsleistung wird messbar effizienter, ohne
zusatzliches Personal.

2

Differenzierung statt Vergleichbarkeit
- Der charismatische Qualitdtsanbieter

Das Gesprach beginnt auf Basis von Nutzen und
Kompetenz, nicht auf Basis von Rabatten oder
Rechtfertigungen. lhre Firma wirkt wie eine bewusste
Wiahl, nicht wie eine Alternative unter vielen.

4

Nachhaltiges & gesteigertes Wachstum
- Verstirkte Auftragslage

Neue Kontakte, neue Gesprache und neue
Angebotschancen entstehen fortlaufend und kénnen
gezielt ausgebaut oder angepasst werden. Wachstum
wird steuerbar, weil Nachfrage aktiv erzeugt wird.

Warum strukturierte Geschiftsanbahnung heute entscheidend ist
In vielen Unternehmen liegt das Wachstumsproblem nicht in der Leistung, sondern in der

Marktbearbeitung. Entscheider sind schwer erreichbar, Empfehlungen und Messen reichen nicht mehr
aus und ohne aktive Ansprache bleibt die Auftragslage dem Zufall Uberlassen. Strukturierte
Geschaftsanbahnung schafft hier Klarheit: Sie positioniert Ihr Unternehmen sichtbar, serios und gezielt
bei den richtigen Ansprechpartnern und sorgt daftir, dass Gespréche mit potenziellen Kunden planbar
entstehen.

System statt Zufall

Professionelle Geschaftsanbahnung bedeutet, Erstkontakte kontrolliert und wiederholbar aufzubauen.
Nicht laut, nicht werblich, sondern sachlich, relevant und auf Entscheider ausgerichtet. So entsteht ein
verlasslicher Geschaftszufluss statt vereinzelter Anfragen und Vertrieb sowie Geschaftsfihrung gewinnen
Planungssicherheit fur Auslastung und Wachstum.

Wirtschaftlicher Effekt

Unternehmen mit systematischer Marktbearbeitung fihren mehr qualifizierte Gesprache, erzielen hohere
Abschlussquoten und reduzieren die Abhangigkeit von einzelnen Kunden. Gleichzeitig verbessert ein
konsistentes, hochwertiges Auftreten die Wahrnehmung im Markt und erhéht die Bereitschaft, (berhaupt
ins Gesprach zu gehen.

Wahrnehmung entscheidet

Noch vor dem ersten Termin bildet sich ein Eindruck (ber Seriositdt und Relevanz. Deshalb verbinden wir
gezielte Ansprache mit klarer Positionierung und hochwertigen Unterlagen, die Vertrauen schaffen, bevor
verkauft wird. In Gberflllten Markten gewinnt nicht der Lauteste, sondern der Professionellste.



EASTMONT «@ DENBRIDGE

Unser Leistungsumfang

Leistungen mit Substanz — ausgerichtet auf Gespriiche, Abschliisse & Wachstum.

Unsere Leistungen umfassen:

o Strategische Zielkundendefinition
|dentifikation geeigneter Branchen, Unternehmensprofile und Entscheiderebenen mit

R realistischem Abschluss- und Umsatzpotenzial.
o Hochwertige & verkaufsfertige Unternechmensunterlagen
¥ < Vertrauenserweckende Prasentationsmaterialien fir Erstgesprache und interne
) Entscheidungsprozesse, mit Fokus auf Nutzen, Struktur und Wirtschaftlichkeit. Ziel ist es,
STM ONT interne Weiterleitungen zu erleichtern und Kaufentscheidungen zu beschleunigen.
D E F o Positionierung & Angebotsdarstellung
DENBR Strukturierung lhres Leistungsangebots flir kaufrelevante Ansprechpartner.
crukturierte « Seriose Erstansprache von Entscheidern
(;._-,qL.-hiiI'1:<.1|1I1n]mu1|;.: Entwicklung diskreter Kontaktaufnahmen zur Gesprachsanbahnung auf Augenhohe

— sachlich, geschéftlich und ohne klassische Werbewirkung. Tonalitét, Struktur und
Argumentationslogik sind auf Gesprachsanbahnung und qualifizierte Termine ausgelegt,
nicht auf Reichweite.

« Digitale Direktansprache per E-Mail
Konzeption strukturierter E-Mail-Sequenzen zur gezielten Kontaktaufnahme mit
relevanten Zielunternehmen und Entscheidungstragern.

o Physische Kontaktpunkte fiir ausgewiihlte Zielkunden
Hochwertige, personliche Sendungen flir besonders relevante Ansprechpartner zur
Vertrauensbildung und Gesprachsvorbereitung. Diese dienen als vertrauensbildender
Turoffner in Situationen, in denen digitale Kanale allein nicht ausreichen.

\\|'|.,.|._|||IE__.

Diskret, Systemd

Unser Versprechen

Ob per E-Mail an ausgewdhlte Unternehmen oder durch hochwertige postalische Direktansprache: Unser Ziel ist klar definiert:
Wir schaffen qualifizierte Erstgesprache, aus denen konkrete Geschaftsmoglichkeiten und zusatzlicher Umsatz entstehen.

Jede Kampagne ist darauf ausgelegt, Ihr Unternehmen so zu positionieren, dass Entscheider nicht nur reagieren, sondern
Gesprachsbereitschaft zeigen. Nicht durch Lautstérke, sondern durch Relevanz, Substanz und eine Darstellung, die Vertrauen in
Leistungsfahigkeit und Seridsitat vermittelt.

Flr jedes Mandat entwickeln wir eine strukturierte Marktbearbeitung: Klar definierte Zielbranchen, konkrete Wunschunternehmen,
prazise formulierte Erstansprachen sowie professionelle Prasentationsunterlagen, die Ihr Angebot verstandlich, wirtschaftlich sinnvoll
und attraktiv darstellen.

Ziel ist es, lhre Vertriebsaktivitaten messbar zu unterstlitzen und die Anzahl qualifizierter Gesprache systematisch zu erhohen.

Unser Ansatz verbindet Positionierung, Erstkontakt und Gesprachsanbahnung zu einem geschlossenen Prozess mit einem
wirtschaftlichen Ziel: Mehr belastbare Kontakte, kiirzere Entscheidungswege und eine nachhaltig verbesserte Auftragslage.
So entsteht kein kurzfristiger Kampagneneffekt, sondern ein reproduzierbarer Weg zu kontinuierlichem Neugeschaft.

Zur Sicherung unserer Qualitatsstandards und der notwendigen Sorgfalt in Analyse, Recherche und Ansprache nehmen wir pro Monat
nur eine sehr begrenzte Anzahl neuer Mandate an.

Planbares Umsatzwachstum Vertrauen & Seriositit Steigerung der Auftragslage
Wir erhohen Ihre Sichtbarkeit bei Entscheidern und Eine klare, hochwertige Prasenz schafft sofortige Die gezielte Entscheideransprache erhoht Anzahl und
férdern nachhaltige Umsatzentwicklung durch eine Glaubwdirdigkeit und stérkt verlassliche Qualitat eingehender Projektanfragen deutlich.

gezielte, hochseritse und einzigartige Erstansprache. Geschaftsbeziehungen und kiinftige Interaktionen. Profitieren Sie von einem erhéhten Auftragsvolumen.
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Der erste Eindruck entscheidet iiber das
Gespridach - und damit iiber kiinftige
Umsidtze & Fortbestand

Weil seriose Geschiiftsanbahnung kein Zufallsprodukt ist.

Viele B2B-Unternehmen investieren Zeit und Budget in Akquise, Messen, E-Mail-Kampagnen oder
Empfehlungen - und dennoch bleiben neue Gesprache mit Entscheidern selten und unzuverlassig.

Der Grund liegt hdufig nicht im Produkt, nicht im Preis und nicht in der Leistungsfahigkeit des Unternehmens,
sondern in der Art, wie der erste Kontakt entsteht und wie das Angebot dabei wahrgenommen wird.

Entscheider werden taglich mit austauschbaren Anfragen konfrontiert.

Unklare Botschaften, technische Beschreibungen ohne wirtschaftlichen Bezug und generische Versprechen
fUhren dazu, dass selbst gute Angebote im Alltag untergehen.

Was nicht sofort als relevant, serids und geschaftlich sinnvoll erkennbar ist, wird aussortiert — oft innerhalb
weniger Sekunden.

Hinzu kommt, dass viele Vertriebsansprachen ohne klare Struktur erfolgen.

Zielbranchen sind nicht sauber definiert, Entscheider werden nicht gezielt ausgewahlt und Rickmeldungen
werden nicht systematisch nachverfolgt. Dadurch entsteht der Eindruck von Aktivitat, ohne dass verlassliche
Gesprachsanbahnungen entstehen.

Wir setzen genau an diesem Punkt an.

Unser Fokus liegt nicht auf Reichweite, sondern auf Relevanz. Wir sorgen daflr, dass Ihr Leistungsangebot klar,
verstandlich und kaufrelevant dargestellt wird und Uber sachliche, seridse Kontaktwege bei den richtigen
Ansprechpartnern ankommt. Hochwertige Unternehmensdarstellungen - digital und bei Bedarf auch physisch
- unterstUtzen diesen Prozess und erhéhen die Bereitschaft zur Kontaktaufnahme.

Ziel ist nicht Aufmerksamkeit, sondern Gesprache.
Gesprache mit Entscheidern, die fachlich passen, wirtschaftlich relevant sind und Geschaftschancen bieten.
Denn erst aus diesen Gesprachen entstehen belastbare Geschaftsbeziehungen und planbarer Umsatz.
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Warum Unlernehmen auf
Eastmont Denbridge vertrauen

Struktur schafft Vertrauen. Vertrauen schafft Geschift.

Anspruchsvolle B2B-Unternehmen brauchen keine lauten Kampagnen, keine Reichweite und keine
Experimente.

Sie brauchen verlassliche Wege, um mit passenden Entscheidern ins Gesprach zu kommen.

Genau darauf ist Eastmont Denbridge spezialisiert.

Wir arbeiten nicht mit Massenversand, nicht mit austauschbaren Texten und nicht mit standardisierten
Beratungsprozessen.

Jede Ansprache wird auf Ihr Unternehmen, lhre Leistungen und lhre Zielmarkte individuell zugeschnitten.
Unsere Arbeit folgt dabei drei klaren Prinzipien:

Erstens: Seriositit vor Aufmerksamkeit.

Unsere Ansprache ist sachlich, respektvoll und geschéftlich.

Wir folgen den Regeln professionellen Geschaftsverkehrs - nicht der Werbung.
Zweitens: Relevanz vor Reichweite.

Nicht die Menge der Adressen, sondern die Qualitat der Gesprachspartner ist ausschlaggebend.
Wir priorisieren gezielte Ansprache vor quantitativer Streuung.

Drittens: Wirkung vor Aktionismus.

Ziel unserer Arbeit ist nicht Versand, sondern Gesprachsbereitschaft.

Jeder Schritt ist darauf ausgerichtet, dass Ihr Vertrieb reale, verwertbare Kontakte erhalt.
Eastmont Denbridge arbeitet diskret im Hintergrund als verlangerter Arm lhres Vertriebs.
Ohne o6ffentliche Kampagnen. Ohne Markenlarm. Ohne Abhangigkeit von Plattformen.

Unser Anspruch ist einfach:
Mehr qualifizierte Gesprache, bessere Gesprachspartner und eine professionelle Wahrnehmung lhres
Unternehmens bei neuen Kunden - fir Mehrumsatze und héhere Auftragslagen.






